
DAS PROBLEM

Kommt Ihnen das bekannt vor?

Touren werden am Vorabend auf dem Whiteboard

geplant – und um 6 Uhr morgens neu.

Lkw fahren halb leer oder überladen los, weil

Gewicht und Paletten geschätzt werden.

Der Liefernachweis ist ein Papierbeleg, der Tage

später im Büro ankommt.

Niemand weiß, was eine Lieferung tatsächlich

kostet.

SO FUNKTIONIERT ES

Schritt für Schritt, direkt in SAP Business One

CSC WORK VERFÜGBAR

RF RouteFlow
TOURENPLANUNG UND LIEFERNACHWEIS FÜR DEN EIGENEN FUHRPARK IN SAP BUSINESS ONE

Von offenen Aufträgen zu unterschriebenen
Lieferungen.
Tourenplanung für Unternehmen mit eigenem Fuhrpark. RouteFlow übernimmt Ihre offenen

Kundenaufträge, plant die Touren, belädt die Lkw in umgekehrter Stoppreihenfolge und begleitet jeden

Stopp bis zur Unterschrift des Kunden – und schreibt alles zurück in B1.

SYNCHRONISIERUNG

Holt offene Kundenaufträge und Retouren-

anforderungen aus B1

Kundenauftrag · Retourenanforderung

1

DISPONENT

Vergleicht Tourszenarien – kürzeste Strecke,

wenigste Lkw, ausgewogen

Tourenplan

2

ROUTEFLOW

Gibt den Plan frei und legt die Lieferungen an,

gekennzeichnet nach Tour und Stopp

Lieferung

3

VERLADER

Scannt die Paletten auf den Lkw, letzter Stopp

zuerst

Ladeliste

4

FAHRER

Navigiert, erfasst Unterschrift und Fotos – bei

Bedarf offline

Liefernachweis

5

KUNDE

Erhält den Liefernachweis und einen Tracking-

Link

Liefernachweis (PDF)

6

BÜRO

Genehmigte Retouren und Tourkosten fließen

zurück in B1

Retoure · Tourkosten

7
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WAS SIE BEKOMMEN

Für B1 gebaut, nicht angeflanscht

WER DAMIT ARBEITET

Disponenten Verlader Fahrer

Kundenservice

FÜR WEN ES PASST

Distributoren und Großhändler mit eigenem Fuhrpark

– Lebensmittel und Getränke, Baustoffe, Chemie und

Industriegüter.

EINBLICK IN ROUTEFLOW

Disposition: Tourszenarien auf der Karte vergleichen, bevor Sie

freigeben

Heutige Touren, Stopps, kassierte Beträge und pünktliche

Lieferungen

Die Ansichten zeigen Demodaten fiktiver Unternehmen. Die Bildschirmansichten zeigen die englische Benutzeroberfläche.

DER BUSINESS CASE

LIEFERTREUE (OTIF)

96%

von 87

ORDER-TO-CASH-
ZYKLUS

6.2 Tage

von 11.4

Typische Verbesserungsziele, auf die wir eine Einführung ausrichten –

keine Garantie und kein zitiertes Kundenergebnis.

WARUM CSC-WORK

Beratungsarbeit, die sich immer wiederholte, wurde zum

Produkt. Alle Flow-Produkte laufen auf derselben Basis –

gemeinsame Lizenzierung, derselbe SAP Business One

Service Layer Client, dasselbe Designsystem –, sodass

sie sich nebeneinander installieren lassen und Daten

teilen, statt um sie zu konkurrieren.

Entwickelt und betreut von SAP Business One

Entwicklern und Beratern, auf HANA und SQL Server.

Tourszenarien mit Zeitfenstern und Lkw-Kapazität

Lieferungen in B1 angelegt, gekennzeichnet nach

Tour, Lkw und Stopp

Beladung per Handscanner, letzter Stopp zuerst

Offlinefähige Fahrer-App mit Unterschrift, Fotos

und Scans

Lieferavis für Kunden, Sendungsverfolgung und

Liefernachweis als PDF

Kilometer, Wartung und Kosten pro Lieferung

Erleben Sie RouteFlow mit Ihren eigenen

Daten
Dreißig Minuten, Ihr Prozess, Ihre Fragen.

melgueta@csc-work.com

csc-

work.com/de/products/routeflow/

mailto:melgueta@csc-work.com
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